
 Bâtir 

 Sygi Partners a pour objectif de vous 

épauler, de vous aider, car en essayant 

de quitter notre costume de 

professionnel et en se mettant à votre 

place, nous avons compris que ce dont 

vous avez besoin c’est du temps. Du 

temps que nous sommes susceptibles 

de vous offrir pour vous accompagner 

et essayer de réussir un projet. 

 

Sollicitez Sygi Partners,  

 Notre avenir est avec vous 
 

01 48 47 87 51 
 

PARCOURS COMMUN 
Du temps pour vous : 

 

 
Du fond à la forme : Une ligne directrice 

 

De la seconde à la journée, du mois au trimestre et 

du semestre à l’année, nous savons que vos besoins 

sont différents.  

S’accorder le temps nécessaire à comprendre vos 

besoins, c’est pour Sygi Partners donnez du sens à 

son service. 

 

 

 

Certains professionnels vous offrent une appli, ou 

des services dit en ligne, d’autre vous transfèrent de 

nouveaux personnels en personnels. Les limites de 

la profession sont identifiées, et chacun les vit à son 

niveau plus ou moins sereinement. 

 

 

Ensemble Nous partageons une histoire commune 

 

Depuis 2011, notre expérience nous a 

fait connaître la sortie crise immobilière 

de 2008, la crise de l’euro en 2012, 

des lois contraignantes comme la loi 

Alur et la loi Climat et résilience, 

l’apparition d’assistant syndic en ligne, 

le rachat des syndics par des sociétés 

côtés en Bourse, le Covid, l’inflation, 

etc… une chose est sûre contrairement 

à d’autre, nous sommes toujours à vos 

côtés.  

Des nouvelles crises, il y en aura 

d’autres, et nous en sommes certains. 

 

Vos futures victoires seront les nôtres 
 

Être utile  

c’est un moteur aussi puissant 

 que bien d’autres sources de motivations. 
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Nous essayons d’allier 

développement de notre structure 

avec sa croissance en priorisant le 

relationnel et l’échange humain 

avec notre clientèle. 

 


